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Thomas Ferber

Ich beschaftige mich seit 2004 mit dem Vergaberecht. Als Key-Account-
Manager flir den Bereich Forschung und Lehre bei Sun Microsystems war
ich unter anderem deutschlandweit flir das Thema Vergaberecht zustandig.

Mit dem 2010 gegriindeten Fachverlag Thomas Ferber biete ich
Fachbuicher, Fachberatung und Fachseminare zum Thema Vergaberecht an.
Die Seminar- und Buchreihe "Praxisratgeber Vergaberecht" vermittelt
komplexe Sachverhalte des Vergaberechts verstandlich und
praxisorientiert. Zu den Teilnehmern meiner Schulungen gehéren sowohl
offentliche Auftraggeber als auch Bieter.

Neben meinen offenen Schulungen bin ich als Referent fir
Vergaberechtsschulungen bei der Kyocera Academy in Meerbusch, beim
Behdrdenspiegel in Bonn und beim Kommunalen Bildungswerk in Berlin
tatig. Mit In-House-Seminaren biete ich 6ffentlichen Auftraggebern und
Unternehmen individuell zugeschnittene Seminare und Workshops an.
Aul3erdem arbeite ich als Kooperationspartner mit dem Bundesanzeiger
Verlag in KéIn und www.singer-preispruefungen.de in Hamburg
zusammen.

Ich besitze langjahrige Erfahrungen mit den zahlreichen Facetten des
Vergaberechts sowohl aus Auftraggeber- als auch aus Bietersicht. Um mein
Profil abzurunden, studiere ich aktuell Wirtschaftsrecht an der Universitat
des Saarlandes in einem Master-Fernstudiengang.
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Ausschreibungs- Teilnahme- Wertung Zuschlag oder Informations-
vorbereitung Angebotsphase der Angebote Aufhebung pflichten
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Vorbereitungsphase

Ermitteln des eigentlichen Bedarfs

Kostenschatzung vornehmen

Budget bereitstellen oder beantragen
Eignungsanforderungen an die Bieter auswahlen
Leistungsbeschreibung aufstellen

Auswahl der geeigneten und erlaubten Verfahrensart
Auswahl der Zuschlagskriterien

Auswahl der Bewertungsmethode

Vergabedokumentation von Anfang an fortlaufend fiihren
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OLG Diisseldorf, Beschluss vom 27.11.2013, VII-Verg 20/ 13

Vergabereife ist vom Auftraggeber in jedem Vergabeverfahren
vor der Ausschreibung herzustellen, gleichviel, welchem
Rechtsregime das Verfahren unterliegt.

Zur Vergabereife zahlen eine eindeutige und erschopfende
Leistungsbeschreibung, aber auch, dass die tatsachlichen und
rechtlichen Voraussetzungen fur einen fristgemaf3en Beginn der
Ausfihrung vom Auftraggeber geschaffen worden sind
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Projektanten

§6 Abs.6,§86 EG Abs.7 VOL/A:

Hat ein Bieter oder Bewerber vor Einleitung des Vergabeverfahrens den
Auftraggeber beraten oder sonst unterstitzt, so hat der Auftraggeber
sicherzustellen, dass der Wettbewerb durch die Teilnahme des Bieters
oder Bewerbers nicht verfalscht wird.
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Projektanten

VK Brandenburg, Beschluss vom 11.11.2011, VK 47 / 11: Ein Verstol8
gegen das Wettbewerbsprinzip kann in der Beteiligung eines Projektanten
liegen. Projektant ist jeder, der die Vergabestelle bei der Vorbereitung des
Ausschreibungsverfahrens beraten oder sonst untersttitzt hat.
Naturgemdls verfligt er dann bei der Beteiligung an der anschlieSenden
Ausschreibung (iber einen Informationsvorsprung vor den anderen Bietern.
Es droht eine Wettbewerbsverzerrung, weil er sein Angebot aufgrund der
besseren Information eher an die Bedlirfnisse des Auftraggebers anpassen
oder er bei der Beratung des o6ffentlichen Auftraggebers Gegenstand und
Bedingungen des Auftrags in seinem Interesse beeinflussen kann [..]

Dem Auftraggeber obliegt die Verpflichtung, den Wissensvorsprung des
einen Bieters auszugleichen durch Information aller anderen Bieter.
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Projektanten

OLG Minchen, Beschluss vom 25.07.2013, Verg 7 / 13:
Zum Ausgleich des Wissensvorsprungs eines Projektanten
genligt die Bekanntgabe von Informationen, welche die anderen
Bieter in die Lage versetzen, zu den gleichen Wettbewerbs-
bedingungen wie der vorbefasste Bieter ihr Angebot zu legen.
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Projektanten

VK Nordbayern, Beschluss vom 31.08.2011, 21 .VK-3194-24/11:
Ein pauschaler Ausschluss eines vorbefassten Bieters wiirde zu einer
Diskriminierung des Projektanten flihren. Nur wenn sich
Verdachtsmomente bestditigen, ein Ausgleich unter keinen Umsténden
mdéglich ist und nach einer Bieteranhdérung ein unzuldssiger
Wettbewerbsvorteil unabwendbar ist, kommt als "ultima ratio" der
Ausschluss eines Bieters in Betracht. Ein Ausschluss kommt allenfalls im
Falle eines wettbewerbsverfdlschenden Informationsvorsprunges
gegentiber den anderen Bietern in Betracht.
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Vergabearten
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Vergabearten
Direktkauf

Offentliche Ausschreibung

Beschrdankte Ausschreibung

Freihdndige Vergabe

Offenes Verfahren

Nicht Offenes Verfahren

Verhandlungsverfahren

Wettbewerblicher Dialog
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Vergabearten ab Erreichen der EU-Schwellenwerte
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Vergabearten
Offenes Verfahren X X X
Nicht Offenes Verfahren X X X X X
Verhandlungsverfahren X X X X X X
Wettbewerblicher Dialog X X X X
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- Verhandlungsverfahren

VOB/A Abschnitt 2
VOL/A Abschnitt 2
VOF
SektvVO
VSvgV
VOB/A Abschnitt 3

|
|

Vergabearten

erhandlungsverfahren @
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Verhandlungsverfahren

§ 101 Abs. 3 GWB: ,Verhandlungsverfahren sind
Veerfahren, bei denen sich der Auftraggeber mit oder
ohne vorherige offentliche Aufforderung zur Teilnahme
an ausgewdhlte Unternehmen wendet, um mit einem
oder mehreren liber die Auftragsbedingungen zu
verhandeln.
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- Verhandlungsverfahren

VOB/A-EG
VOL/A-EG
VOF
SektVO
VSvgV
VOB/A-VS

mit
Teilnahmewettbewerb

ohne
Teilnahmewettbewerb
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- Verhandlungsverfahren

B/A-EG
L/A-EG
VOF
ektVO
SVgV
B/A-VS

mit
Teilnahmewettbewerb

ohne
Teilnahmewettbewerb
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- Zulassigkeit des Verhandlungsverfahrens

VOB/A-EG
VOL/A-EG
VOF
SektVO
VSvgV
VOB/A-VS

mit
Teilnahmewettbewerb

ohne
Teilnahmewettbewerb
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VOL/A: Griinde fiir ein Verhandlungsverfahren mit
Teilnahmewettbewerb

§3 EG Abs. 3 lit a) VOL/A: In einem offenen oder einem nicht offenen
Veerfahren oder einem wettbewerblichen Dialog nur Angebote abgegeben
worden sind, die ausgeschlossen wurden, sofern die ursprtinglichen
Bedingungen des Auftrags nicht grundlegend gedindert werden; ...

§3 EG Abs. 3 lit b) VOL/A: es sich um Auftrdge handelt, die ihrer Natur nach
oder wegen der damit verbundenen Risiken die vorherige Festlegung eines
Gesamtpreises nicht zulassen,

§3 EG Abs. 3 lit c) VOL/A: die zu erbringenden Dienstleistungsauftrdge,
[...]dergestalt sind, dass vertragliche Spezifikationen nicht hinreichend
genau festgelegt werden konnen, ...
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Zusammenfassung

Hohe Flexibilitat

Verhandlungsverfahren ist in allen Vergabeordnungen
oberhalb der EU-Schwellenwerte einsetzbar

Bei VOB/A- und VOL/A-Vergaben mussen besondere
Grunde fir ein Verhandlungsverfahren vorliegen

Fir Verhandlungsverfahren ohne Teilnahmewettbewerb
mussen immer besondere Griinde vorliegen

Gleichbehandlungsgebot, Diskriminierungsverbot,
Transparenzprinzip, Geheimhaltungsprinzip
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IV.2)

IV.2.1) Zuschlagskriterien
Niedrigster Preis

Zuschlagskriterien
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Zuschlagskriterien

Zuschlagskriterien
das wirtschaftlich glinstigste Angebot in Bezug auf die nachstehenden Kriterien
1. Preis, Betriebskosten. Gewichtung 50

2. Service, Funktionalitat, Qualitat. Gewichtung 30

3. Umwelteigenschaften, Energieeffizienz. Gewichtung 20

ektronischen Auktion

IvV.2.2) g
Eine elektronische Auktion wird durchgefu
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§ 19 EG Abs. 9 VOL/A

Bei der Entscheidung Uber den Zuschlag berlicksichtigen die
Auftraggeber verschiedene durch den Auftragsgegenstand
gerechtfertigte Kriterien, beispielsweise

Qualitat,
Preis,

technischer Wert, Asthetik, ZweckmaBigkeit,
Umwelteigenschaften,

Betriebskosten, Lebenszykluskosten, Rentabilitat,
Kundendienst und technische Hilfe,

Lieferzeitpunkt und Lieferungs- oder Ausfiihrungsfrist.
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§ 19 EG Abs. 8 VOL/A

Bei der Wertung der Angebote berlicksichtigen die Auftrag-
geber entsprechend der bekannt gegebenen Gewichtung
vollstandig und ausschlie3lich die Kriterien, die in der Be-
kanntmachung oder den Vergabeunterlagen genannt sind.
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- Gewichtung der Kriterien
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Pos. Kriterien Gewichtungspunkte };}' E Zielerfullungsgrad
-
G, G, G, é §_ 0- 3 Punkte 4 -7 Punkte 8-10 Punkte
il Kriterienhauptgruppe A | 400
1.1 Kriterium A.1.1 120
1.1.2 Kriterium A.1.2 40
1.1.3 Kriterium A.1.3 40
1.2 Kriterium A.2.1 80
1.2.2 Kriterium A.2.2 60
1.2.3 Kriterium A.2.3 60
% Kriterienhauptgruppe 8 | 300 |
214 Kriterium B.1.1 108
212 Kriterium B.1.2 16
213 Kriterium B.1.3 36
2.2 Kriterium B.2.1 96
222 Kriterium B.2.2 12
223 Kriterium B.2.3 12
3.1 Kriterium C.1.1 144
312 Kriterium C.1.2 96
3.2 Kriterium C.2.1 30
3.2.2 Kriterium C.2.2 30
1.000 | 1.000 1.000
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Bewertungsmatrix

. U= ; i
Pos. Kriterien Gewichtungspunkte Y Zielerfillungsgrad
T X
c
G, G, G, = 5 0 - 3 Punkte 4 - 7 Punkte 8 - 10 Punkte
o
7. Servicequalitat 300
2.1 Vor-Ort-Service 180
Die garantierte Die garantierte Die garantierte
2.1.1 . . . Reaktionszeit Reaktionszeit Reaktionszeit
e Garantierte Reaktionszeiten 108 432 | betragt mehrals | betrdgt zwischen | betrdgt weniger
48 Stunden. 24 und 48 Stunden | als 24 Stunden.
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- Notenskala

‘ Kriteriumserfullungsgrad I |

0% 100%
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0 Punkte 1 Punkt

| Kriteriumserfullungsgrad |

0% 100%
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0 Punkte 1 Punkt 2 Punkte 3 Punkte

| Kriteriumserfullungsgrad |

0% 100%
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0 Punkte 1 Punkt 2 Punkte 3 Punkte 4 Punkte

| Kriteriumserfullungsgrad |

0% 100%
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0 Punkte 1 Punkt 2 Punkte 3 Punkte 4 Punkte 5 Punkte

| Kriteriumserfullungsgrad |

0% 100%
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0 Punkte 1 Punkt @ 2 Punkte | 3 Punkte l 4 Punkte 6 Punkte ll 7 Punkte

| Kriteriumserfullungsgrad |

0% 100%
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0 - 3 Punkte 4 - 7 Punkte 8 - 10 Punkte

| Kriteriumserfullungsgrad |

0% 100%
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0% Kriteriumserfullungsgrad 100%

0Punkte @ 1Punkt M 2Punkte ll 3 Punkte l§ 4 Punkte i 5 Punkte |l 6 Punkte il 7 Punkte 8 8 Punkte | 9 Punkte 110 Punkte . . .

Kriterium 2 . I l I n
Kriterium 3 . I l I n
Kriterium 4 l . . I u
Kriterium 5 . I l I n
Kriterium 6 I I I I n

10

o0

10

oo}

10

10

o]

10

o

(o 0)
NS

7

Summe der Leistungspunkte 48 57 24
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0% Kriteriumserfallungsgrad 10.0%

0 Punkte 1 Punkt 2 Punkte 3 Punkte

Kriterium 2 1
3
Kriterium 3 1
3
3
3
3
1
2

Summe der Leistungspunkte 18 17 &

w

w

w

w

Kriterium 6
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- Verhandlungsverfahren

Erstellung der Angebote
widhrend der Verhandlungsphase
Angebotsfrist

Teilnahmewettbewerb

Wartefrist

Wertung

ausgewahlte Bieter

Abgabetermin
Angebote

Auswahlentscheidung

Zuschlagserteilung
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Verhandlungsverfahren

®

= Erstellung der Angebote =

Teilnahmewettbhewerb ,E wéhrend der Verhandlungsphase £
g Angebotsfrist g

Vergabebekanntmachung

Abgabetermin
Teilnahmewettbewerb

Angebotsaufforderung an
ausgewahlte Bieter

Abgabetermin
Angebote

Auswahlentscheidung

Zuschlagserteilung
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Verhandlungsverfahren

Erstellung der Angebote
widhrend der Verhandlungsphase
Angebotsfrist

Teilnahmewettbewerb

Wartefrist

Wertunr

Vergabebekanntmachung

Abgabetermin
Teilnahmewettbews

Angebotsaufforderung an
ausgewahlte Bieter

Abgabetermin
Angebote

Auswahlentscheidung

Zuschlagserteilung
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- Bekanntmachungsformular

IV.1) Verfahrensart
IV.1.1) Verfahrensart
(O Offen

(O Nichtoffen

Grinde fur die Wahl des beschleunigten Verfahrens:

(O Beschleunigtes nichtoffenes Verfahren

Einige Bewerber sind bereits ausgewahlt worden (ggf. nach einem bestimmten

Verhandlungsverfahren) (Oja & nein
(falls ja, Namen und Anschriften bereits ausgewdihlter Wirtschaftsteilnehmer bitte in Abschnitt VI.3:

Sonstige Angaben angeben)

X Verhandlungsverfahren

Grinde fur die Wahl des beschleunigten Verfahrens:

(O Beschleunigtes Verhandlungsverfahren

(O Wettbewerblicher Dialog

http://www.fachverlag-ferber.de Fachverlag Thomas Ferber
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* Ein Verhandlungsverfahren mit
Teilnahmewettbewerb muss 6ffentlich bekannt
gemacht werden.

* Interessierte Bieter kdnnen dann die Unterlagen zum
Teilnahmewettbewerb beim Auftraggeber anfordern
bzw. direkt herunterladen.

* Im Teilnahmewettbewerb werden die Unternehmen
ausgewahlt, die anschliel3end zur Angebotsabgabe
bzw. zur Verhandlungsphase eingeladen werden.
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Mindestzahl und Hochstzahl und Auswahl der
einzuladenden Unternehmen

IV.1.2) Beschrankung der Zahl der Wirtschaftsteilnehmer, die zur Angebotsabgabe bzw. Teilnahme aufgefordert werden (nicht offenes
Verfahren, Verhandlungsverfahren, wettbewerblicher Dialog)

Geplante Zahl der Wirtschaftsteilnehmer [ ][ 1[ ]

oder
Geplante Mindestzahl [3][ 1[ 1und (falls zutreffend) Hochstzahl [ 5]1[ ][ ]

Objektive Kriterien fur die Auswahl der begrenzten Zahl von Bewerbern:

Auswertungsverfahren des Teilnahmewettbewerbs aufgrund von nachgewiesenen Referenzen, Fachkunde, Leis-
tungsfahigkeit gemal Wertungsmatrix (liegt den Teilnahmeunterlagen bei).
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Mindestzahl und Hochstzahl

§3 EG Abs. 5 VOL/A: Vergeben die Auftraggeber einen
Auftrag im nicht offenen Verfahren oder im Verhandlungs-
verfahren mit Teilnahmewettbewerb, so kbnnen sie eine
Hoéchstzahl von Unternehmen bestimmen, die zur Ange-
botsabgabe aufgefordert werden. Die Zahl ist in der
Bekanntmachung anzugeben. Sie darf im nicht offenen
Veerfahren nicht unter flinf, im Verhandlungsverfahren
mit Teilnahmewettbewerb nicht unter drei liegen.”
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Mindestzahl und Hochstzahl und Auswahl der
einzuladenden Unternehmen

IV.1.2) Beschrankung der Zahl der Wirtschaftsteilnehmer, die zur Angebotsabgabe bzw. Teilnahme aufgefordert werden (nicht offenes
Verfahren, Verhandlungsverfahren, wettbewerblicher Dialog)

Geplante Zahl der Wirtschaftsteilnehmer [ 1[ 1[ ]

oger

Geplante Mindestzahl [3][ 1[ 1und (falls zutreffend) Hochstzahl [ 1[ ][ ]

Objektive Kriterien flr die Auswahl der begrenzten Zahl von Bewerbern:

Lasst der Auftraggeber im Bekanntmachungsformular Ziffer IV.1.2)
offen, so findet eine Begrenzung nicht statt und er hat alle geeigneten
Bewerber zur Angebotsabgabe aufzufordern.
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- Beispiele

Abschnitt IV: Verfahren

V1) Verfahrensart

N1.1) Verfahrensart
Verhandlungsverfahren
Einige Bewerber sind bereits ausgewéhlt worden (ggf. nach einem bestimmten Verhandlungsverfahren) nein

1.2) Beschriankung der Zahl der Wirtschafisteilnehmer, die zur Angebotsabgabe bzw. Teilnahme aufgefordert werden
Geplante Mindestzahl 3: und Hichstzahl 5
Objektive Kriterien fir die Auswahl der begrenzten Zahl von Bewerbern: Auswertungsverfahren des Teilnahmewettbewerbs nach nachgewiesener Leistungsfahigkeit,
Fachkunde, Qualitat, Dienstleistung, Zeitplan / Rollout-Plan, Gesamtkonzept (Matrix liegt den Teilnahmeunterlagen bei).

.1.3) Verringerung der Zahl der Wirtschaftsteilnehmer im Laufe der Verhandlung bzw. des Dialogs
Abwicklung des Verfahrens in aufeinander folgenden Phasen zwecks schrittweiser Verringerung der Zahl der zu erdrternden Losungen bzw. zu verhandelnden
Angebote ja

http://www.fachverlag-ferber.de Fachverlag Thomas Ferber
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- Beispiele

Abschnitt IV: Verfahren

Verfahrensart

N1.1) Verfahrensart

Verhandlungsverfahren
Einige Bewerber sind bereits au hit worden (ggf. nach einem bestimmten Verhandlungsverfahren) nein

er Wirtschaftsteilnehmer, die zur Angebotsabgabe bzw. Teilnahme aufgefordert werden

Geplante Mindestzahl 3: und Hichstzahl 5
Objektive Kriterien fir die Auswahl der begrenzten Zahl von Bewerbern: Auswertungsverfahren des Teilnahmewettbewerbs nach nachgewiesener Leistungsfahigkeit,

Fachkunde, Qualitat, Dienstleistung, Zeitplan / Rollout-Plan, Gesamtkonzept (Matrix liegt den Teilnahmeunterlagen bei).

.1.3) Verringerung der Zahl der Wirtschaftsteilnehmer im Laufe der Verhandlung bzw. des Dialogs
Abwicklung des Verfahrens in aufeinander folgenden Phasen zwecks schrittweiser Verringerung der Zahl der zu erdrternden Losungen bzw. zu verhandelnden

Angebote ja

http://www.fachverlag-ferber.de Fachverlag Thomas Ferber Seite 50
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- Beispiele

Abschnitt IV: Verfahren

V1) Verfahrensart

N1.1) Verfahrensart

Verhandlungsverfahren
Einige Bewerber sind bereits ausgewahrt worden (ggf. nach einem bestimmten Verhandlungsverfahren) nein

leilnehmer, die zur Angebotsabgabe bzw. Teilnahme aufgefordert werden

aoclet alles ten Zahl von Bewerbern: Auswertungsverfahren des Teilnahmewettbewerbs nach nachgewiesener Leistungsfahigkeit,
Fachkunde Quahtat Dienstleistung, Zertplan / Rollout-Plan, Gesamtkonzept (Matrix liegt den Teilnahmeunterlagen bei).

.1.3) Verringerung der Zahl der Wirtschaftsteilnehmer im Laufe der Verhandlung bzw. des Dialogs
Abwicklung des Verfahrens in aufeinander folgenden Phasen zwecks schrittweiser Verringerung der Zahl der zu erdrternden Losungen bzw. zu verhandelnden

Angebote ja
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- Beispiele

Abschnitt IV: Verfahren

V1) Verfahrensart
N1.1) Verfahrensart
Verhandlungsverfahren
Einige Bewerber sind bereits ausgewéhlt worden (ggf. nach einem bestimmten Verhandlungsverfahren) nein

V12) Beschrankung der Zahl der erschaftsteﬂnehmer die zur Angebotsabgabe bzw. Teilnahme aufgefordert werden
Geplante

Objektive Kriterien fir die Auswahl der begrenzten Zahl von Bewerbern: Auswertungsverfahren des Teilnahmewettbewerbs nach nachgewiesener LeistuTg%
kunde, Qualitat, Dienstleistung, Zeitplan / Rollout-Plan, Gesamtkonzept (Matrix liegt den Teilnahmeunterlagen bei).
.1.3) Verringerung der Zahl der Wirtscha 1alogs

Abwicklung des Verfahrens in aufeinander folgenden Phasen zwecks schrittweiser \.-‘errlngerung der Zahl der zu erérternden Lésungen bzw. zu verhandelnden
Angebote ja
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- Beispiele

Abschnitt IV: Verfahren

M1) Verfahrensart

V1.1) Verfahrensart
Verhandlungsverfahren
Einige Bewerber sind bereits ausgewahlt worden (ggf_pach einem hestimmisn Verbandlungsverfahren) nein

WV 1.2) BeschrankupgdessetTter Wirtschaftsteilnehmer, die zur Angebotsabgabe bzw. Teilnahme aufgeforde
apiemie Mindestzahl 3- und Hochstzahl 5
Objektive Kriterien fur die Auswahl der begrenzten Zahl von Bewerbern: 1. Ausschluss von zu spat eingegangenen Bewerbungen.
2. Ausschluss formal unzureichender Bewerbungen.
3. Prufung der Einhaltung von Mindestforderungen.
4_Prufung und Bewertung der Leistungsfahigkeit und der Kapazitaten.
5. Prufung und Bewertung der eingereichten Referenzen hinsichtlich fachlicher Eignung (Morbehalten wird die Uberprifung von Referenzauskinften).
6. Ggf. Losentscheid bei gleichermalien geeigneten Bewerbern.
Srufung und Wertung gemaf Wertungsmatrix.
Die sgekriterien der zweiten Phase werden mit der Einladung zum Verhandlungsgespréach festgelegt.

V1.3) 1\n"errlngerungderZahIdr-.-r| [ErITrfvtoldnaluns im 1 aufe der Verhandlung hzu daslis
Abwicklung des Verfahrens in aufeinander folgenden Phasen zwecks schrittweiser Verrlngerung der Zahl der zu erorternden Losungen bzw. zu verhandelnden
Angebote nein
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Abschnitt IV: Verfahren

V1) Verfahrensart

N1.1) Verfahrensart
Verhandlungsverfahren
Einige Bewerhe ind hargl ik e ’ " e

e V.1.2) Beschrankung der Zahl der Wirtschaftsteilnehmer, die zur Angebotsabgabe bzw. Teilnahme aufgefordert werden I

V.1.3) Verringerung ager Zanruertirtseirfieinemeninebouio-torlioshandiung-hawmtoe-Dialegem

Abwicklung des Verfahrens in aufeinander folgenden Phasen zwecks schrittweiser Verringerung der Zahl der zu ertrternden Losungen bzw. zu verhandelnden
Angebote ja

LA e b Y e DR B R R e
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Beispiele

Abschnitt IV: Verfahren

V1)
v1.1)

v1.2)

Verfahrensart

Verfahrensart
Verhandlungsverfahren
Einige Bewerber sind bereits ausgewéhlt worden (ggf. nach einem bestimmten Verhandlungsverfahren) nein

Beschriankung der Zahl der Wirtschaftsteilnehmer, die zur Angebotsabgabe bzw. Teilnahme aufgefordert werden

Geplante Mindestzahl 3: und Hochstzahl 5

Objektive Kriterien fir die Auswahl der begrenzten Zahl von Bewerbern: Erfiillen mehrere Bewerber/innen gleichermalien die Anforderungen und ist die Bewerberzahl
nach einer objektiven Auswah! entsprechend der zu Grunde gelegten Kriterien zu hoch, wird die Auswahl! unter den verbleibenden Bewerbern durch Los getroffen (§ 10
Abs. 3VOF). Falls die Zahl der Bewerber, die die Bedingungen erfiillen und eine entsprechende Punktzahl erreichen, die aufzufordernde Hochstzahl Uberschreitet
(durch Punktgleichstand), wird der Bewerber, der an 5. Stelle angenommen werden soll, durch Losverfahren (unter den Bewerbern mit Punktgleichstand) ausgewahlt. 1.
Gesamtumsatz und Umsaitz fur entsprechende Dienstleistungen (Ziff. 111.2.2 / § 5 (4c) VOF). max. 10 Pkt.Das Kriterium wird als Summe der nachfolgenden
Unterkriterien bewertet: 1.1 — 5 Pkt. erhalt der Teilnahmeantrag, der einen mittleren jahrlichen Gesamtumsatz der letzten 3 Jahre (2011/2012/2013) in H&he von
mindestens 300.000 EUR (netto) ausweist. 1.2 — 5 Pkt. erhalt der Teilnahmeantrag, der einen jahrlichen Umsatz fur entsprechende Dienstleistungen (Umbau,
Sanierung) der letzten 3 Jahre (2011/2012/2013) in Hohe von mindestens 150 000 EUR (netto) ausweist.2. Angaben zur Mitarbeiterstruktur (Ziff. [11.2.3 /7§ 5 (5d) VOF):
— max. 10 Pkt.Das Kriterium wird als Summe der nachfolgenden Unterkriterien 2.1 und 2.2 bewertet:2. 1 — 5 Pkt. erhalt ein Teilnahmeantrag, der in der Summe der
Angaben aller zum Teilnahmeantrag gehérenden Bewerberbdgen im Mittel der letzten 3 Jahre (2011/2012/2013) mindestens 3 Ingenieure/innen (davon mindestens je
einfe Ingenieur/in der Fachrichtungen HLS und ELT) nachweist (Summe aus Buroleitung und fest angestellte Mitarbeiter/innen), davon mindestens 2 Ingenieure/innen
mit einer Berufserfahrung von mindestens 5 Jahren.2.2 — 5 Pkt. erhélt ein Teilnahmeantrag, wenn er in der Summe der Angaben aller zum Teilnahmeantrag
gehdrenden Bewerberbdgen im Mittel der letzten 3 Jahre (2011/2012/2013) mindestens 3 Ingenieure/innen (davon mindestens je einfe Ingenieur/in der Fachrichtungen
HLS und ELT) ausweist, die seit mindestens 2 Jahren im jeweiligen Baro/Unternehmen angestelit sind oder dieses leiten.3. Angaben zu den vorgesehenen
Projektmitarbeitern/innen (Ziff. 111.2.2 / § 4(3) § 5(5c) VOF). — max. 16 Pki.Mit 0 Punkten wird das Unterkriterium bewertet, wenn die vorgesehenen
Projektmitarbeiter/innen (Hauptbearbeiter/in, stellveriretende/r Bearbeiter/in) nicht Gber eine abgeschlossene Fachhochschul- und/oder Hochschulausbildung oder
gleichwertig verfiigen. Werden die Anforderungen erfillt, wird das Kriterium als Summe der Unterkriterien 3.1 bis 3.3 bewertet:3.1 — 6 Pkt. erhalt der/die
Hauptbearbeiter/in, wenn er/sie mehr als 10 Jahre Berufserfahrung mit der Sanierung bzw. Modernisierung der technischen Ausristung im Hochbau nach Diplom oder
gleichwertig verfigt. Nachweis der Berufserfahrung durch 3 personliche Referenzen, davon mind. eine Referenz fir die Sanierung bzw. Modernisierung der technischen
Ausristung eines Schulgebaudes —oder- — 4 Pkt. erhélt der/die Hauptbearbeiter/in, wenn er/sie Ober 5 bis 10 Jahre Berufserfahrung mit der Sanierung bzw.
Modernisierung der technischen Ausristung im Hochbau nach Diplom oder gleichwertig verfligt. Nachweis der Berufserfahrung durch 2 persénliche Referenzen, davon
mind. eine Referenz von einem offentlichen Auftraggeber gemal § 98 GWB —oder- — 2 Pkt. erhalt der/die Hauptbearbeiter/in, wenn er/sie Gber 3 bis 5 Jahre
Berufserfahrung mit der Sanierung bzw. Modernisierung der technischen Ausriistung im Hochbau nach Diplom oder gleichwertig verfiigt. Nachweis der Berufserfahrung
durch 2 personliche Referenzen. 3.2 — 4 Pkt. erhalt der/die stellvertretende Bearbeiter/in, wenn er/sie Gber mehr als 6 Jahre Berufserfahrung mit der Sanierung bzw.
Modernisierung der technischen Ausristung im Hochbau nach Diplom oder gleichwertig verfligt. Nachweis der Berufserfahrung durch 2 persénliche Referenzen, davon
mind. eine Referenz von einem offentlichen Aufiraggeber gemal § 98 GWB —oder- — 2 Pkt. erhalt der/die stellvertretende Bearbeiter/in, wenn er/sie tber 3 bis 5 Jahre
Berufserfahrung mit der Sanierung bzw. Modernisierung der technischen Ausriistung im Hochbau nach Diplom oder gleichwertig verfigt. Nachweis der Berufserfahrung
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Verhandlungsverfahren - Abschichtung

Der Auftraggeber darf eine phasenweise Abschichtung
im Verhandlungsverfahren vorsehen, muss dies dann
aber in der Bekanntmachung mitteilen.

IV.1.3) Verringerung der Zahl der Wirtschaftsteilnehmer im Laufe der Verhandlung bzw. des Dialogs (Verhandlungsverfahren,
wettbewerblicher Dialog)

Abwicklung des Verfahrens in aufeinander folgenden Phasen zwecks schrittweiser Verringerung der Zahl der zu erérternden Losungen bzw. zu
verhandelnden Angebote X ja (O nein
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- Beispiele

Abschnitt IV: Verfahren

V1) Verfahrensart
N1.1) Verfahrensart
Verhandlungsverfahren
Einige Bewerber sind bereits ausgewéhlt worden (ggf. nach einem bestimmten Verhandlungsverfahren) nein

1.2) Beschriankung der Zahl der Wirtschafisteilnehmer, die zur Angebotsabgabe bzw. Teilnahme aufgefordert werden
Geplante Mindestzahl 3: und Hichstzahl 5

Objektive Kriterien fir die Auswahl der begrenzten Zahl von Bewerbern: Auswertungsverfahren des Teilnahmewettbewerbs nach nachgewiesener Leistungsfahigkeit,
Fachkunde, Qualitat, Dienstleistung, Zeitplan / _ Lo li i terlagen bei).
rung der Zahl der Wirtschaftsteilnehmer im Laufe der Verhandlung bzw. des Dialogs

Abwicklung des Verfahrens in aufeinander folgenden Phasen zwecks schrittweiser Verringerung der Zahl der zu erdrternden Losungen bzw. zu verhandelnden )
Angebote ja
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Frist flir den Teilnahmewettbewerb

Beim Verhandlungsverfahren mit 6ffentlichem
Teilnahmewettbewerb betragt die Bewerbungsfrist
mindestens 37 Kalendertage, bei elektronischer
Bekanntmachung mindestens 30 Kalendertage.

Teilnahmefrist Teilnahmefrist

verkirzt durch elektronis che Betanntmachung

| 30 Tage |

Absendung der | Ende der Teilnahmefrist |
Bekanntmachung

Absendung der 3r TEQE

| Ende der Teilnahmefrist |
Bekanntmachung
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Verhandlungsverfahren

- 1

®

= Erstellung der Angebote =

Teilnahmewettbhewerb ,E wéhrend der Verhandlungsphase £
g Angebotsfrist g

Vergabebekanntmachung

Abgabetern n
Teilnahmewettk werb

Angebc¢ tsaufforderur g an
aus( 2wahlte Bief :r

Abgabetermin
Angebote

Auswahlentscheidung

Zuschlagserteilung
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Verhandlungsverfahren

®

= Erst<.iung der Angebote =

Teilnahmewettbhewerb ,E wéhrend der Verhandlungspha e £
g Angebotsfrist g

Vergabebekanntmachung

Abgabetermin
Teilnahmewettbewerb

Angebotsaufforde "ung an
ausgewahlte Bi fer

Abgabetermin
Angebote

Auswahlentscheidung

Zuschlagserteilung
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e Das Verhandlungsverfahren kann in mehreren
iterativen Verhandlungsphasen ablaufen, das
sogenannte phasenweise Abschichten.

* Die Vergabeordnung enthalt daruber hinaus keine
weiteren Detailregelungen zum Ablauf des
Vergabeverfahrens. Der Auftraggeber hat dadurch
einen weiten Spielraum.
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Gleichbehandlung

Bei der Durchfihrung der Verhandlungsgesprache ist
darauf zu achten, dass die Bieter gleich behandelt
werden, dies gilt insbesondere flr das zur Verfligung
stellen von Informationen bzw. fir das Gewahren
gleicher Fristen fur das Erstellen der Angebote.
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Transparenzprinzip

Das Transparenzprinzip verlangt vom Auftraggeber,
dass er die Bieter Uber die Regeln und Bedingungen
der einzelnen Phasen rechtzeitig aufklart und diese
bekannt gibt. Fragenkataloge flir Verhandlungs-
gesprache und die Termine sollten den Bietern
rechtzeitig mitgeteilt werden.
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Geheimwettbewerb

Aul3erdem qilt das Gebot des Geheimwettbewerbs. Die
Angebotsinhalte der Bieter und deren Preise sind als
Geschaftsgeheimnisse zu betrachten.
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Indikative Angebote

* Wird eine phasenweise Abschichtung durchgefuhrt, fordert
der Auftraggeber die ausgewahlten Bieter in einem ersten
Schritt zu einem sogenannten indikativen Angebot auf.

* Die indikativen Angebote haben Entwurfscharakter und
pinden die Bieter noch nicht an das abgegebene Angebot.
Der Auftraggeber erhalt durch die indikativen Angebote
einen ersten Eindruck der angebotenen Leistungen und der
Preise.

* Dies bildet dann die Grundlage fir die Verhandlungen mit
den Bietern.


http://www.fachverlag-ferber.de/

Verhandlungsverfahren

®

= Erstellung der Angebote =

Teilnahmewettbhewerb ,E wéhrend der /erhandlungsphast £
g Angebotsfrist g

Vergabebekanntmachung

Abgabetermin
Teilnahmewettbewerb

Angebotsaufforderung an
ausgewahlte Bieter

Abgabetermin
Angebote

tAuswahlentscheidunr W

Zusc! .agserteilung
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Verhandlungsphase

e Auftraggeber und Bieter kdnnen lGber den Auftragsinhalt, die
Auftragsbedingungen und den Preis in mehreren iterativen
Phasen verhandeln.

* Sowohl die Leistungsbeschreibung als auch die Zuschlags-
kriterien werden dann wahrend der Verhandlungsrunden
konkretisiert.
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Finales Angebot

* Mit dem finalen Angebot miussen sich die verbliebenen Bieter
an ihr Angebot binden.

e Fir die finalen Angebote findet keine Verhandlungsrunde
mehr statt. Hier gelten jetzt die strengen formalen Regeln zur
Prifung und Wertung der Angebote.
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- Web-Seminare zum Vergaberecht

Web-Seminar Praxisratgeber Vergaberecht Web-Seminar Praxisratgeber Vergaberecht
Freihindige Vergaben gemiili VOB/A Freihindige Vergaben gemil VOL/A
] e—]

Web-Seminar Praxisratgeber Vergaberecht
Bieterfragen

==

Web-Seminar Praxisratgeber Vergaberecht
VOB/A, Angebotsfrist und Fristverkirzungen

Web-Seminar Praxisratgeber Vergaberecht
VOL/A, Angebotsfrist und Fristverkirzungen

Web-Seminar Praxisratgeber Vergaberecht
Angebotsfrist | |

Vergabearten oberhalb der EU-Schwellenwerte

Web-Seminar Praxisratgeber Vergaberecht

Bewertungsmatrizen

Web-Seminar Praxisratgeber Vergaberecht

Web-Seminar Praxisratgeber Vergaberecht
Bieterstrategien Vergabearten unterhalb der EU-Schwellenwerte

It
8 -
e — 3
m—— 8

-

www.fachverlag-ferber.de/webseminare-praxisratgeber-vergaberecht.html

Alle Termine unter www.fachverlag-ferber.de/webseminare-termine.html
http://www.fachverlag-ferber.de

Fachverlag Thomas Ferber
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Web-Seminare zum Vergaberecht

Web-Seminar Praxisratgeber Vergaberecht Web-Seminar Praxisratgeber Vergaberecht Web-Seminar Praxisratgeber Vergaberecht
Freihindige Vergaben gemil VOB/A Freihindige Vergaben gemiilt VOL/A Bieterfragen
| e}

Freitag, 22. Mai 2015, 10:00 - 11:00 Uhr Vergabedokumentation

Freitag, 29. Mai 2015, 10:00 - 11:00 Uhr Bindefristen bei Vergabeverfahren

Freitag, 12.Juni 2015, 10:00 - 11:00 Uhr EVB-IT

Freitag, 26. Juni 2015, 10:00 - 11:00 Uhr Rahmenvertrage im Vergaberecht

Freitag, 10. Juli 2015, 10:00 - 11:00 Uhr Bewertungsmatrizen

Freitag, 17. Juli 2015, 10:00 - 11:00 Uhr Bieterfragen und Riigen

Freitag, 31. Juli 2015, 10:00 - 11:00 Uhr Freihandige Vergaben gemal VOL/A

Freitag, 14. August 2015, 10:00 - 11:00 Uhr Freihandige Vergaben gemal3 VOB/A

Freitag, 11. September 2015, 10:00 - 11:00 Uhr Fristen und Fristverkirzungen im Vergabeverfahren
Freitag, 2. Oktober 2015, 10:00 - 11:00 Uhr Bieterstrategien

Freitag, 9. Oktober 2015, 10:00 - 11:00 Uhr EU-weite Ausschreibungen

Freitag, 13. November 2015, 10:00 - 11:00 Uhr Schwellenwerte und Schatzung des Auftragswertes
Freitag, 27. November 2015, 10:00 - 11:00 Uhr Vergaberechtsreform 2016

Alle Termine unter www.fachverlag-ferber.de/webseminare-termine.html
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Seminare

Seminar Praxisratgeber Vergaberecht Seminar Praxisratgeber Vergaberecht Seminar Praxisratgeber Vergaberecht
Einfiihrung in das Vergaberecht Wertungskriterien und Bewertungsmatrizen Vergabestrategien fiir Auftraggeber

Thomas Ferber Thomas Ferber

thomas@fachverlag-ferberde
hittpeffvrww fachverlag ferberde

themas@lachverlag-ferberde
httpz/Awwwfachverag ferberde

>eminar Praxisratgeber Vergaberecht Seminar Praxisratgeber Vergaberecht Seminar Praxisratgeber Vergaberecht
Einfiihrung in das Preisrecht

Bieterstrategien Vergabeverfahren im Bereich Verteidigung und Sicherheit

Michael Singer

Thamas Farber Thomas Ferber
michael@singer-preispruefung.de -
www.singer-preispruefung de _.-—"'.'-"' 1 - thomas@fachverlag-ferberde

http/fwww fachverlag ferberde

Seminar Praxisratgeber Vergaberecht
IT-Vergabe

Thomas Ferber

Alle Termine bis Marz 2016
http://www.fachverlag-ferber.de/terminiibersicht.html |

http://www.fachverlag-ferber.de Fachverlag Thomas Ferber
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- Seminare im Juni und Juli 2015

Seminar Praxisratgeber Vergaberecht O 9 . 06 . 2 O 1 5 Le i pZ i g

Einfiihrung in das Vergaberecht

16.06.2015 Miinchen
30.06.2015 Stuttgart
07.07.2015 Hamburg
14.07.2015 Darmstadt

10.06.2015 Leipzig
16.07.2015 Darmstadt

Thomas Ferber

thomasatochvertag ferberde
I Sachvelag ferbe

glftr:sitr::::g F::xisratgeber\lergaberecht 1 7.06.201 5 MunChen
08.07.2015 Hamburg

Seminar Praxisratgeber Vergaberecht

MFergabe 01.07.2015 Stuttgart

Seminar Praxisratgeber Vergaberecht
ien fir Auft

15.07.2015 Darmstadt

Alle Termine bis Dezember 2015
http://www.fachverlag-ferber.de/terminiibersicht.html

http://www.fachverlag-ferber.de Fachverlag Thomas Ferber
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- Kolner Vergabetreff

Kolner Vergabetreff

03.11.2015 im KOMED im Mediapark Koln

http://www.bundesanzeiger-verlag.de/vergabe/veranstaltungen/koelner-vergabetreff.html

http://www.fachverlag-ferber.de Fachverlag Thomas Ferber Seite 74
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~ 03.11.-05.11.2015

Seminar Praxisratgeber Vergaberecht
Vergabestrategien flr Auftraggeber

Seminar Praxisratgeber Vergaberecht
Wertungskriterien und Bewertungsmatrizen

Thomas Ferber

thomas@fachverlag-ferber.de
hitp://www fachverlag-ferberde

Thomas Ferber

04.11.2015 e
05.11.2015

KOMED im Mediapark Koln

http://www.fachverlag-ferber.de Fachverlag Thomas Ferber
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- ISBN 978-3-942766-03-6

Praxisratgeber Vergaberecht
Fristen im Vergabeverfahren

3. erweiterte und aktualisierte Auflage, Sept. 2013
742 + xii Seiten, 215 Abbildungen, 50 Tabellen
Hardcover

69,- Euro (inkl. MwsSt.)

http://www.fachverlag-ferber.de Fachverlag Thomas Ferber

Seite 76
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~ ISBN 978-3-8462-0268-5

Thomas Ferber
3 PRAXISRATGEBER Bieterstrategien im Vergaberecht
W Ferber SRR AL ca. 240 Seiten

Bundesanzeiger Verlag
ISBN 978-3-8462-0268-5
49,00 Euro inkl. MwSt.

1. Aufl. Dez. 2014

Bieterstrategien im
Vergaberecht

Wie erhalte ich offentliche Auftrage?
Wie funktioniert die Vergabe https://shop.bundesanzeiger-verlag.de/vergabe/bieterstrategien-im-vergaberecht/

offentlicher Auftrage?

Q Bundesanzeiger

Verlag

http://www.fachverlag-ferber.de Fachverlag Thomas Ferber Seite 77
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 ISBN 978-3-8462-0471-9

g Thomas Ferber
—— ik Bewertungskriterien und -matrizen im Vergabeverfahren
ca. 400 Seiten
Bundesanzeiger Verlag
Bewertungskriterien ISBN 978-3-8462-0471-9
und -matrizen im 79,00 Euro inkl. MwSt.
Vergabeverfahren erscheint voraussichtlich im Sommer 2015

Wie erziele ich ein optimales

Zuschlagsergebnis? https://shop.bundesanzeiger-verlag.de/vergabe/bewertungskriterien-und-matrizen/

Q Bundesanzeiger

Verlag
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~ ISBN 978-3-8462-0564-8

;PRAKISRJ&TGEBER ThOmaS Ferber
W ferbe < VERGABERECHT Schwellenwerte und Schatzung des
Auftragswertes im Vergaberecht
ca. 120 Seiten

Schwellenwerte und Bundesanzeiger Verlag
Schétzung des ISBN 978-3-8462-0564-8
. 39,00 Euro inkl. MwSt.
Auftragswertes im erscheint voraussichtlich im 4. Quartal 2015

Vergaberecht

Eine Praxisanleitung
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Vielen Dank!

Thomas Ferber

thomas@fachverlag-ferber.de
http://www.fachverlag-ferber.de
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Dieses Vortrag wurde mit groBer Sorgfalt erarbeitet. Trotzdem kénnen Fehler und Irrtimer nicht vollstandig ausgeschlossen
werden. Verlag und Autor bernehmen keine juristische Verantwortung und keine Haftung fiir inhaltliche oder
drucktechnische Fehler sowie deren Folgen. Jeder Anwender ist daher aufgefordert, alle Angaben in eigener Verantwortung
zu prifen.

Die Wiedergabe von Warenbezeichnungen, Handelsnamen oder sonstigen Kennzeichen in diesem Buch berechtigt nicht zu
der Annahme, dass diese von jedermann frei benutzt werden durfen. Vielmehr kann es sich auch dann um eingetragene
Warenzeichen oder sonstige geschiitzte Kennzeichen handeln, wenn sie nicht eigens als solche gekennzeichnet sind.



