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- Priifung und Wertung der Angebote
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- Priifung und Wertung der Angebote

Wertungsstufen @
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Priifung und Wertung der Angebote

§ 19 EG Abs. 8 VOL/A

Bei der Wertung der Angebote berticksichtigen die Auftraggeber
entsprechend der bekannt gegebenen Gewichtung vollstédndig und
ausschlielSlich die Kriterien, die in der Bekanntmachung oder den
Vergabeunterlagen genannt sind.



Keine Anderung der Gewichtung

EuGH, Urteil vom 18.11.2010, C - 226 / 09:, Leitsatz: Andert
der offentliche Auftraggeber nach Priifung der eingereichten
Angebote die Gewichtung der Zuschlagskriterien so verstolSt er
gegen den Gleichbehandlungsgrundsatz und der daraus
flieBenden Transparenzpflicht!



Zuschlagskriterien

§ 19 EG Abs.9VOL/A; § 16 Abs. 8 VOL/A

Bei der Entscheidung lber den Zuschlag berticksichtigen die
Auftraggeber verschiedene durch den Auftragsgegenstand
gerechtfertigte Kriterien, beispielsweise

e Qualitdt,

* Preis,

e technischer Wert, Asthetik, ZweckmdBigkeit, Umwelteigenschaften,
e Betriebskosten, Lebenszykluskosten, Rentabilitit,

* Kundendienst und technische Hilfe,

 Lieferzeitpunkt und Lieferungs- oder Ausflihrungsfrist.



Sinn und Zweck von Zuschlagskriterien

Sinn und Zweck von Zuschlagskriterien ist es, dass der
Auftraggeber

e die eingehenden Angebote in der vierten und letzten
Prifungs- und Wertungsstufe bewerten und

e den Zuschlag erteilen kann.

Die Auswahl der richtigen Zuschlagskriterien und deren
Gewichtung kdnnen lber den Erfolg oder Misserfolg eines
Vergabeverfahrens entscheiden.



Auswahl der Zuschlagskriterien

* Grundsatzlich hat der Auftraggeber bei der Auswahl
der Zuschlagskriterien einen grof3en Spielraum.

* Die Zuschlagskriterien muissen aber mit dem
Auftragsgegenstand zusammenhangen und mussen
klar und eindeutig formuliert sein, so dass dies von
den fachkundigen Bietern in gleicher Weise
verstanden werden kann.



I-Kriterium Informationskriterium:
Dienen lediglich der Verbesserung des
Verstandnisses und unterliegen keiner
Bewertung.
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- Das wirtschaftlichste Angebot - Preis

Angebot 5
Angebot 4
Angebot 3
Angebot 2

Angebot 1

geringster Anschaffungspreis Euro
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Das wirtschaftlichste Angebot - Preis

BGH Urteil vom 15.04.2008 - X ZR 129/06, Rn. 20:

"[..] Der Preis ist ein neutraler Gesichtspunkt, der sich in jedem Fall,
unabhdngig vom Gegenstand des einzelnen Vergabeverfahrens,
eignet, um das wirtschaftlichste Angebot zu ermitteln, und mit dessen
Malsgeblichkeit jeder Bieterimmer dann rechnen muss, wenn keine

anderen Kriterien angegeben sind."



- Das wirtschaftlichste Angebot - Preis
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- Das wirtschaftlichste Angebot - Gesamtkosten

Anschaffungs- weitere
kosten Kosten

Anschaffungs- weitere
kosten Kosten
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Ausschlusskriterien

\/



- Das wirtschaftlichste Angebot - Gesamtkosten

Angebot 5

Angebot 4

Angebot 3

Angebot 2

Angebot 1

geringster Anschaffungspreis geringste Gesamtkosten Euro
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Lebenszykluskosten
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- Das wirtschaftlichste Angebot - Gesamtkosten

Angebot A

Angebot B

Euro

geringste Gesamtkosten
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Das wirtschaftlichste Angebot - Gesamtkosten

VK Brandenburg, Beschluss vom 28.06.2006, 2 VK 22 / 06:

,Das Zuschlagskriterium der Betriebskosten an sich erscheint
sachgerecht, weil es widersinnig wdre, billigere Gerdite anzuschaffen,

wenn der Preisvorteil durch die Betriebskosten mehr als ausgeglichen
wird. "



Das wirtschaftlichste Angebot - Gesamtkosten

VK Bund, Beschluss vom 12.12.2013,1-101/13:

.Folgekosten, die unmittelbar mit dem Auftragsgegenstand
zusammenhdngen und beim o6ffentlichen Auftraggeber im Rahmen der
Auftragsdurchfiihrung anfallen, diirfen grundsdtzlich im Rahmen der
Zuschlagsentscheidung berticksichtigt werden |[...]."



Das wirtschaftlichste Angebot - Gesamtkosten

VK Nordbayern, Beschluss vom 23.04.2008, 21 .VK-3194-15/
08, amtlicher Leitsatz:

,Die VSt darf beim Kriterium "Preis" die Wartungskosten in die Wertung
grundsdtzlich einbeziehen. Dies ist ein tibliches Verfahren, um die
Wirtschaftlichkeit eines Angebotes zu ermitteln.”



Bewertungssysteme mit Preis-Leistung
Bewertungsklassen Ill und IV




Preis-Leistung

PREIS Leistung

Euro Punkte



Leistungspunkte

A
Preis-Leistung Preis-Leistung
Quadrant lI Quadrant llI
Preis-Leistung Preis-Leistung
Quadrant | Quadrant IV
0 >

Preis
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Leistungspunkte

minimale Leistungspunktzahl

Preis-Leistung Preis-Leistung
Quadrant | Quadrant IV
0 -
Preisobergrenze Preis
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- Grundprinzipien der Transparenz

Die Grundprinzipien der Transparenz des Vergabeverfahrens und der
Gleichbehandlung der Bieter implizieren die Veroffentlichung der
notwendigen Informationen fir die vorzunehmende
Zuschlagsentscheidung. Dazu gehéren:

Die Punkte 1. - 3. kbnnen auch durch eine Bewertungsmatrix
dargestellt werden.
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- Beispiel 1: Zuschlagskriterien
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- Beispiel 1: Qualitat ist ein unbestimmtes Kriterium
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- Beispiel 1: Konkretisierung des Kriteriums Qualitat
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Bsp. 1: Konkretisierung des Kriteriums Bauablaufplan

1. Kriterienebene 2. Kriterienebene 3. Kriterienebene Gewicht
Preis 60%

Qualitat 40%

Feinterminplan
Bauablaufplan
Plausibler Bauablauf
Personaleinsatz

Gerateeinsatz

Baustellen-
einrichtungsplan



- Beispiel 1: Gewichtung der Kriterien
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Pos. Kriterien Gewichtungspunkte _‘g‘;’ E Zielerfullungsgrad
G, G, G, é §_ 0- 3 Punkte 4 -7 Punkte 8-10 Punkte
U Kriterienhauptgruppe A | 400 .
1.1 Kriterium A.1.1 120
1.1.2 Kriterium A.1.2 40
113 Kriterium A.1.3 40
e [ |
1.2 Kriterium A.2.1 80
1.2.2 Kriterium A.2.2 60
123 Kriterium A.2.3 60
2. nhauptgruppe | 300

214 Kriterium B.1.1 108
21.2 Kriterium B.1.2 16
213 Kriterium B.1.3 36
| | W | |
221 Kriterium B.2.1 96
222 Kriterium B.2.2 12
223 Kriterium B.2.3 12

3.1 Kriterium C.1.1 144
312 Kriterium C.1.2 9%
3.2.1 Kriterium C.2.1 30
3.22 Kriterium C.2.2 30

1.000 | 1.000 | 1.000
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Bewertungsmatrix

. U= ; i
Pos. Kriterien Gewichtungspunkte Y Zielerfillungsgrad
T X
c
G, G, G, = 5 0 - 3 Punkte 4 - 7 Punkte 8 - 10 Punkte
o
7. Servicequalitat 300
2.1 Vor-Ort-Service 180
Die garantierte Die garantierte Die garantierte
2.1.1 . . . Reaktionszeit Reaktionszeit Reaktionszeit
e Garantierte Reaktionszeiten 108 432 | betragt mehrals | betrdgt zwischen | betrdgt weniger
48 Stunden. 24 und 48 Stunden | als 24 Stunden.




Bewertungsmatrix - Kriterienstruktur

Kriterien

Gewichtungspunkte

Mindest-
punktzahl

Zielerfillungsgrad

48 Stunden.

24 und 48 Stunden

. G, G, 0 - 3 Punkte 4 - 7 Punkte 8 - 10 Punkte
Servicequalitat 00
Vor-Ort-Service 180
Die garantierte Die garantierte Die garantierte
. . . Reaktionszeit Reaktionszeit Reaktionszeit
Garantierte Reaktionszeiten 108 432 | betragt mehrals | betrdgt zwischen | betrdgt weniger

als 24 Stunden.




Bewertungsmatrix - Gewichtung

. =
Pos. Kriterien Gewichtungspunkt v Zielerfillungsgrad
T L
c
G, G, G, = 5 0 - 3 Punkte 4 - 7 Punkte 8 - 10 Punkte
o
7. Servicequalit 300
2.1 Vor-Ort-Servi e 180
Die garantierte Die garantierte Die garantierte
2.1.1 . . . Reaktionszeit Reaktionszeit Reaktionszeit
e Garantierte Reaktionszeit 108 432 | betragt mehrals | betrdgt zwischen | betrdgt weniger
48 Stunden. 24 und 48 Stunden | als 24 Stunden.




Bewertungsmatrix - Zielerflillungsgrad und Punkte

. =
Pos. Kriterien Gewichtungspunkte E‘ G Zielerfillungsgrad
T X
c
G, G, G, |= 54 0-3Punkte 4 - 7 Punkte
o
7 Servicequalitat 300
2.1 Vor-Ort-Service 180
Die garantierte Die garantierte Die garantierte
2.1.1 . . . Reaktionszeit Reaktionszeit Reaktionszeit
e Garantierte Reaktionszeiten 108 4 betragt mehrals | betrigt zwischen | betrdgt weniger
48 Stunden. 24 und 48 Stunden | als 24 Stunden.




Bewertungsmatrix - Mindestpunktzahl

. =
Pos. Kriterien Gewichtungspunkte v Zielerfillungsgrad
T X
c
G, G, G, = 5 0 - 3 Punkte 4 - 7 Punkte 8 - 10 Punkte
o
7. Servicequalitat 300
2.1 Vor-Ort-Service 180
[Ne garantierte Die garantierte Die garantierte
2.1.1 . . . Feaktionszeit Reaktionszeit Reaktionszeit
e Garantierte Reaktionszeiten 108 Etragt mehrals | betrdgt zwischen | betrdgt weniger

3 Stunden.

24 und 48 Stunden

als 24 Stunden.
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- Notenskalen und Kriterienerfilillungsgrad

‘ Kriteriumserfullungsgrad I |

0% 100%
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- Notenskalen und Kriterienerfilillungsgrad

0 Punkte 1 Punkt 2 Punkte 3 Punkte

| Kriteriumserfullungsgrad |

0% 100%
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- Notenskalen und Kriterienerfilillungsgrad

0 Punkte 1 Punkt 2 Punkte 3 Punkte 4 Punkte 5 Punkte

| Kriteriumserfullungsgrad |

0% 100%
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- Notenskalen und Kriterienerfilillungsgrad

0 Punkte 1 Punkt

| Kriteriumserfullungsgrad |

0% 100%
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- Notenskalen und Kriterienerfilillungsgrad

0 - 3 Punkte 4 - 7 Punkte 8 - 10 Punkte

| Kriteriumserfullungsgrad |

0% 100%
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- Beispiel: Notenskalen und Kriterienerfiillungsgrad

Qv Kriteriumserfiillungsgrad 100%

0Punkte @ 1Punkt M 2Punkte ll 3 Punkte l§ 4 Punkte i 5 Punkte |l 6 Punkte il 7 Punkte 8 8 Punkte | 9 Punkte 110 Punkte . .

Kriterium 1 4
10

Kriterium 2 4
10

Kriterium 3 4
10

o0

oo}

8
Kriterium 4 4
10
8
Kriterium 5 4
10
8
Kriterium 6 4
7

Summe der Leistungspunkte 48 57 24
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- Beispiel: Notenskalen und Kriterienerfiillungsgrad

0% Kriteriumserfiillungsgrad 100%

0 Punkte 1 Punkt 2 Punkte 3 Punkte

3
Kriterium 1
3
Kriterium 2 1
3

3
Kriterium 3 1
3
3
Kriterium 4 1
3
3
Kriterium 5 1
3 1
3
Kriterium 6 1
2

Summe der Leistungspunkte 18 17 &
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- Bewertungsklasse Il - Preis-Leistungsverhaltnis
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Bewertungsklasse Il - Preis-Leistungsverhaltnis

Z=L /P

Z = Kennzahl fur Leistungs-Preis-Bewertung

L = Gesamtsumme der Leistungspunkte
P = Preis



- Preis-Leistungsdiagramm

Leistungspunkte

A

1.000—

Preis
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= IS

Bewertungsklasse lli

e .



Bewertungsklasse lli

PREIS

Leistung i
uro

Punkte -+ Punkte



- Bewertungsklasse lll
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- Gewichtetes Preis-Leistungsdiagramm

Gewichtetes Preis-Leistungsdiagramm

Preisterm

1.000

A
B

2 900.

800 —
700 —

600 —

Gesamtwertung

.

S

Leistungsterm

A

— 1.000

— 900

— 800

— 700

— 600
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- Gewichtetes Preis-Leistungsdiagramm

Gewichtetes Preis-Leistungsdiagramm

Preisterm

1.000

A

B

900
€

800 —

700 —

600 —

e

Gesamtwertung Leistungsterm

T
IS

— 1.000

— 900

— 800

— 700

— 600

© Praxisratgeber Vergaberecht Thomas Ferber e.K.

500



=< = -

Bewertungsklasse IV
(gewichtete Richtwertmethoden)

-



Leistung

Normierung
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- Gewichtetes Preis-Leistungsdiagramm

Leistungsterm

Preisterm
P/PRefA

Gesamtwertung

L/L, .

/

— 1,00

— 0,50
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- Gewichtetes Preis-Leistungsdiagramm

Preisterm Leistungsterm

PIP, . A Gesamtwertung L/t
— 1,00
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- Bewertungsmethoden

Klassifizierung der Bewertungsmethoden

en formuliert.

Eigenschaften
Bewertungsmethoden Beschreibung Bewertung Methodenbezeichnungen
In der Klasse I-a wird nur der .
Angebotspreis gewertet yereififachie
Klasse I“‘a 9 P 9 ) Leistungs-/Preismethode,
In der Klasse I-b werden weitere Billigsthietermethods
Kosten (z.B. Installationskosten,
Betriebskosten, ..) mitbertick-
sichtigt. Die Mindestanforderun- TCO,
Klasse I“b gen werden als Ausschlusskriteri-

Vollkostenbewertung

In der Klasse Il werden Preis und
Leistung ins Verhaltnis gesetzt.
Das Angebot mit der hochsten
Kennzahl besitzt das beste
Preis-Leistungs-Verhaltnis  und
ist im Preis-Leistungs-Diagramm
die Gerade, die die grofite
Steigung aufweist.

einfache Richtwertmethode

erweiterte Richtwertmethode

In der Klasse Il wird der
Angebotspreis durch eine Trans-
formation in Punkte umgerechnet
und mit einem Gewicht versehen.
Die Leistungspunkte des Ange-
bots werden auch mit einem
Gewicht  versehen gewichtet
werden. Betrachtet wird die
Summe der Punkte aus ge-
wichtetem Leistungsterm und
gewichtem Preisterm.

Interpolationsmethode
UfAB-II-Methode
relative Preispunktemethode

In der Klasse IV werden Preis und
Leistung durch eine Normierung
auf eine vergleichbare Skala
angepasst. Die  betrachtete
Kennzahl ergibt sich aus der
Subtraktion von gewichtetem
Leistungsterm und gewichtetem
Preisterm. Durch die Gewicht-
ungsfaktoren kénnen Preis und
Leistung  unterschiedlich ge-
wichtet werden

gewichtete Richtwertmethoden
- Referenzwertmethode

- Mittwelwertmethode

- Medianmethode
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Praxisratgeber
Vergaberecht

Vielen Dank!

Thomas Ferber

thomas@fachverlag-ferber.de
http://www.fachverlag-ferber.de
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http://www.praxisratgeber-vergaberecht.de/
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- Bewertungskriterien und -matrizen

Thomas Ferber
g PRAXISRATGEBER

W Ferber 2 VERGABERECHT Bewertungskriterien und -matrizen im Vergabeverfahren
ca. 458 Seiten (Hardcover)
Bundesanzeiger Verlag

Bewertungskriterien ISBN 978-3-8462-0471-9
und -matrizen im 79,00 Euro inkl. MwsSt.
Vergabeverfahren

Wie erziele ich ein optimales
Zuschlagsergebnis?

Q Bundesanzeiger
M Verlag

https://shop.bundesanzeiger-verlag.de/vergabe/bewertungskriterien-und-matrizen-im-vergabeverfah/
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Bewertung leicht gemacht mit Excel

Thomas Ferber

a Bewertung leicht gemacht mit Excel
Das einzigartige Hilfsmittel flr die Erstellung und Auswertung
Bewertung von Bewertungsmatrizen
leicht gemacht Bund ot Verl
mit Excel unaesanzeiger veriag

NN e ISBN 978-3-8462-0454-2
Das Hilfsmittel fiir die Erstellung und .
Auswertung von Bewertungsmatrizen 149,00 Euro inkl. MwSt.

,Bewertung leicht gemacht mit Excel” erfordert Microsoft Excel
ab 2007 und ist sowohl unter Microsoft Windows als auch Mac
OS einsetzbar.

@ Bundesanzeiger
SR Verlag

https://shop.bundesanzeiger-verlag.de/vergabe/bewertung-leicht-gemacht-mit-excel/
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- Bieterstrategien im Vergaberecht

Vergabe

; PRAXISRATGEBER
B Ferber VERGABERECHT

Bieterstrategien im
Vergaberecht

Wie erhalte ich éffentliche Auftrage?
Wie funktioniert die Vergabe
offentlicher Auftrage?

N Bundesanzeiger
M Verlag

Thomas Ferber

Bieterstrategien im Vergaberecht
240 Seiten

Bundesanzeiger Verlag

ISBN 978-3-8462-0268-5

49,00 Euro inkl. MwSt.

https://shop.bundesanzeiger-verlag.de/vergabe/bieterstrategien-im-vergaberecht/
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Schwellenwerte und Schatzung des Auftragswertes

: B
Thomas Ferber

Schwellenwerte und Schatzung des

Schwellenwerte und Auftragswertes im Vergaberecht
Schatzung des ca. 120 Seiten

Auftragswertes im Bundesanzeiger Verlag
Vergaberecht ISBN 978-3-8462-0564-8

Eine Praxisanleitung 39100 Euro inkl. MwS5t.
o voraussichtlich Marz 2016

PN Bundesanzeiger
L Verlag

https://shop.bundesanzeiger-verlag.de/vergabe/schwellenwerte-und-schaetzung-des-auftragswertes-i-2/
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- Fristen im Vergabeverfahren

g PRAXISRATGEBER
B Ferber - VERGABERECHT

Fristen im
Vergabeverfahren

GemaB dem neuen Vergaberecht

Q Bundesanzeiger
™ Verlag

Thomas Ferber

Fristen im Vergabeverfahren
Von der Angebotsfrist bis zur Zuschlagsfrist

ca. 400 Seiten

Bundesanzeiger Verlag

ISBN 978-3-8462-0560-0

69,00 Euro inkl. MwSt. (Subskriptionspreis)
Voraussichtlich 3. Quartal 2016

https://shop.bundesanzeiger-verlag.de/vergabe/fristen-im-vergabeverfahren/
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- Seminare




Seminare 2016

Seminar Praxisratgeber Vergaberecht

Seminar Praxisratgeber Vergaberecht Seminar Praxisratgeber Vergaberecht
Einfiihrung in das Vergaberecht

Wertungskriterien und Bewertungsmatrizen Vergabestrategien fiir Auftraggeber

Thomas Ferber Thomas Ferber Thomas Ferber
tmm‘mﬂchv!rm"fﬁmhde

thomasefachverlag ferberde thomas@fachverlag-ferberde
hitp://urww fachverlag -ferber.de hittpeffwwe fachverlag-ferber de https/Awwefachverlag ferberde

Seminar Praxisratgeber Vergaberecht

Seminar Praxisratgeber Vergaberecht Seminar Praxisratgeber Vergaberecht
Einfiihrung in das Preisrecht

Bieterstrategien IT-Vergabe

Michael Singer

Thomas Ferber Thomas Ferber

michael @singer-preispruefung de ™
wwwsinger-preispruefung de b

lag-teibeide thomasefachverlag-ferber.de
hatp:/ e fachwerag ferberde

htp:/Awww fachverlag-ferberde

Alle Termine bis Dezember 2016
http://www.fachverlag-ferber.de/terminiibersicht.html
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Praxisratgeber
Vergaberecht

Thomas Ferber e.K.

Dieses Vortrag wurde mit groBer Sorgfalt erarbeitet. Trotzdem kénnen Fehler und Irrtimer nicht vollstandig ausgeschlossen
werden. Verlag und Autor bernehmen keine juristische Verantwortung und keine Haftung fiir inhaltliche oder
drucktechnische Fehler sowie deren Folgen. Jeder Anwender ist daher aufgefordert, alle Angaben in eigener Verantwortung
zu prifen.

Die Wiedergabe von Warenbezeichnungen, Handelsnamen oder sonstigen Kennzeichen in diesem Vortrag berechtigt nicht zu
der Annahme, dass diese von jedermann frei benutzt werden durfen. Vielmehr kann es sich auch dann um eingetragene
Warenzeichen oder sonstige geschiitzte Kennzeichen handeln, wenn sie nicht eigens als solche gekennzeichnet sind.



